CLOSING-SKRIPT MPD / High-End-Depot

Experte: Rolf Morrien und Michael Kelnberger
Kapital: ab 25.000 € (ab 10k geht auch. Es werden maximal 10 Werte im Depot gehandelt und alle mit 10%
gleich gewichtet.)

Anlagehorizont: mittelfristig (wenige Wochen bis Monate)

Anlagefokus: Aktuell 100 % Aktien (wird evtl. in Zukunft um Optionsscheine erganzt)

USP: Kombination von Value-Ansatz und Charttechnik: Es kommen nur qualitativ herausragende
Aktien in Frage, bei denen mithilfe der Charttechnik der optimale Ein- und Ausstiegs-Zeitpunkt ermittelt
wird. Geld wir schneller wieder frei als bei klassischer Value-Anlage und durch die Beschrinkung auf
Qualitats-Aktien haben wir mehr Sicherheit als beim Trading (das Beste aus 2 Welten). Durch 2 CRs aus
unterschiedlichen Bereichen miissen infrage kommende Aktien direkt 2 ,,Qualitétstests” bestehen
(Hervorragende Fundamentaldaten und charttechnische Gewinnchance). Empfehlungen werden in Zoom-
Calls erkldrt und Leser haben die Moglichkeit individuelle Fragen zu stellen

Fiir interessierte Kunden — separat per Mail den Kunden vor dem Zweittermin zusenden: https:/de.shop.pl-
x.de/fileadmin/content/wirtschaftswissen/SHOP/Praemien/ISF/Rolf Morrien und das High-End-
Depot_mit Michael Kelnberger.pdf

Schritt 1: Vorbereitung vor dem Verkaufsgesprach

Checkliste Arbeitsplatzeinrichtung
eTermin gedffnet fiir Infos zu Erstgespréch, Dokumentation und ggf. weitere Terminbuchung?

Bestellseite https://interactive.vnrag.de/offer-ginvestor/?affiliate=Patricia
(bitte den eigenen Namen mit Grof3em Erstbuchstaben eintragen)

Verkaufen ist ... Jemanden emotional und logisch aufzuzeigen, dass das, was du bietest, die Herausforderungen deines
Gegenlibers 16st. Du bist auf einer Rettungsmission!! Rette deinen potentiellen Kunden!

Termin nach Close mit Lotsenservice vereinbaren: https://www.eTermin.net/lotsen-
service/serviceid/375258?noinitscroll=1

Schritt 2: EINLEITUNG/ AGENDA

[KUNDEN BEGRUREN]

Der erste Part dient dazu, Rapport aufzubauen und Framings fiir das Gespréch zu setzen.
Wie du genau vorgehst, ist abhédngig davon, ob du bereits das Setting-Gespréch geflihrt
hast oder ob es eine andere Person (Setter) war. Wenn es ein Setter war, dann wiederholst
du im Analysepart 3) noch einmal detaillierter seine Ausgangssituation.

Hallo [ANREDE KUNDE], hier ist Patricia Sparacio aus dem Team von Rolf Morrien. Ich grif3e Sie!

Koénnen Sie mich gut héren/sehen?

Sehr schon, dass es heute klappt mit dem Gesprach. SMALLTALK.



Antwort abwarten ... falls ja:
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[AGENDA PRASENTIEREN]

Antwort abwarten ...

Schritt 3: Analysephase, Ist-Situation des Kunden

Welche Probleme hat der Kunde? Was ist seine aktuelle Situation, mit der er nicht zufrieden
ist?

Antwort abwarten...

[wichtige Voraussetzung]

Antwort abwarten.. .

Antwort abwarten...

Antwort abwarten...

[Wenn er sich nicht entscheiden kann] Ok, wenn alles passen sollte, bis wann kénnen Sie



sich grundsatzlich entscheiden?

Antwort abwarten... Challengen

Antwort abwarten...

Schritt 4 - Unser Experten-Status. Die Geschichte hinter der
Akademie
VERKAUFE Rolf Morrien und Michael Kelnberger (TRUST AUFBAU durch HERO-Story)

fur den erfolgreichen schnellen einfachen und glinstigen
Borsenstart / FEP ermogensaufbau mit Value-Ansatz flr ambitionierte
dynamisches Trading-Depot flir ambitionierte




Sein ,altestes” Produkt in der Performance-Messung (die rote Linie ist das Mittelpreisige Produkt ,Depot-
Optimierer*)

Portfoliolibersicht High Performance Depot
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e Rolf Morrien, Judith Engst: Bérse ganz praktisch. Einsteiger fragen, Bérsenprofis
antworten. Finanzbuch, Minchen 2014, ISBN 978-3-89879-832-7 (Mit Glossar).

e Bodrse leicht versténdlich: Von der Depot-Eréffnung zum optimalen Depot. FinanzBuch-Verlag,
Minchen 2011, ISBN 978-3-89879-630-9.

e Staatsbankrott voraus! Hintergriinde, Strategien und Chancen, die Sie kennen miissen. FinanzBuch-
Verlag, Miinchen 2010, ISBN 978-3-89879-616-3.

e Das Anti-Crash-Buch: Staatsbankrott und Inflation lberstehen. FinanzBuch-Verlag, Minchen
2011, ISBN 978-3-89879-600-2.

e Verschenken Sie kein Geld! Kapitalanlage in der Null-Zins-Phase FinanzBuch-Verlag, Miinchen
2015, ISBN 978-3-89879-908-9.

o Alles, was Sie liber Warren Buffett wissen miissen: Der gré3te Investor aller Zeiten auf gerade mal
100 Seiten. FinanzBuch-Verlag, Minchen 2018 [SBN 978-3-95972-091-5.

e Alles, was Sie (iber Charlie Munger wissen miissen: Warren Buffetts Kompagnon auf gerade mal
100 Seiten. FinanzBuch-Verlag, Minchen 2018, ISBN 978-3-95972-118-9.

o Alles, was Sie (iber Benjamin Graham wissen miissen: Der Vater des Value Investing auf gerade
mal 100 Seiten. FinanzBuch-Verlag, Minchen 2018, ISBN 978-3-95972-119-6.

e Wie lege ich 5000 Euro optimal an? Alle wichtigen Bausteine zum sicheren und einfachen
Vermdgensaufbau FinanzBuch-Verlag, Miinchen 2017, ISBN 978-3-95972-040-3.

o Wie lege ich 10000 Euro optimal an? Alle wichtigen Bausteine zum sicheren und einfachen
Vermégensaufbau FinanzBuch-Verlag, Minchen 2017, ISBN 978-3-95972-041-0.

e Wie lege ich 50000 Euro optimal an? Alle wichtigen Bausteine zum sicheren und einfachen
Vermdgensaufbau FinanzBuch-Verlag, Minchen 2018, ISBN 978-3-95972-037-3.




Schritt Nr. 5.1 - Inhalte High-End-Depot

Leitfaden - Erkldrung der Inhalte

Fokussiere dich komplett auf die Vorteile/ Ergebnisse unserer Leistung Mache
deutlich: Was hat unser potenzieller Kunde, wenn er mit uns zusammenarbeitet >
Was wird sich in seinem Leben verandern, wenn er das umsetzt, was wir ihm
beibringen?

Nenne den Preis gerne zwischendurch und nicht nur als Uberraschung zum Schluss. So kann der Kunde
sich liber das Gespréach hinweg den Preis besser rechtfertigen Erkldre unser Coaching und die
Ergebnisse des Coaching am Beispiel von einem Kunden

fokussiere dich hier mehr auf die Inhalte, und noch nicht genau auf das Format (1:1,

Gruppe...)




Antwort abwarten...

Dachte ich's mir.

Unsere Inhalte sind... ------ » hier unser Programm und die Inhalte vorstellen. Achte
immer darauf, dass du die Inhalte so darstellst, als ob jeder Punkt wichtig ist, um
das Ziel des Kunden zu erreichen.

So reichen dann auch 12 schnelle Aktien-Sprints, um insgesamt bis zu 1,2 Millionen Euro zu erzielen.

Wir haben ja lange und ausgiebig getestet was damit méglich wird — schauen Sie sich mal diese Tabelle
hier an.

Sprint Kapital Gewinn Gesamtkapital

1 1.200,00 € 936,00 € 78% 2.136,00 €




2 2.136,00 € 1.666,08 € 78% 3.802,08 €
3 3.802,08 € 2.965,62 € 78% 6.767,70 €
4 6.767,70 € 5.278,81 € 78% 12.046,51 €
5 12.046,51 € 9.396,28 € 78% 21.442,79 €
6 21.442,79€ 16.725,37 € 78% 38.168,16 €
7 38.168,16 € 29.771,17 € 78% 67.939,33 €
8 67.939,33€ 52.992,68 € 78% 120.932,01 €
9 120.932,01€ 94.326,97 € 78% 215.258,97 €
10 215.258,97 € 167.902,00 € 78% 383.160,97 €
11 383.160,97 € 298.865,56 € 78% 682.026,53 €
12 682.026,53 € 531.980,70 € 78% 1.214.007,23 €




Antwort abwarten...

Schritt Nr. 5.2 - Kundenbeispiel

Hier mehrere Kundenerfolge nennen. Am bestenjene, zu denen der Kunde aufsieht und mit
denen er sich identifizieren kann. Ist es zum Beispiel eine KundIN, dann zeige nicht nur
Maénner, sondern auch Frauen. Das Gleiche qilt natiirlich umgekehrt.

WICHTIG: Bei Testimonials unbedingt nennen, wie sich die Verdnderungen aufihre Zahlen
(Verdienst, Umsatz...) ausgewirkt hat.



(O-Toéne von Kunden aus Zufriedenheitsbefragungen)

In 3 Monaten das Investment fiir den Borsenbrief realisiert

Es gibt konkrete Handlungsanweisungen sowohl fir den Kauf als fir den Verkauf (letzteres unterlassen einige andere
Borsenbriefe). Es handelt nur mit Aktien und keinen Derivaten.

Ich finde grundsaetzlich alles gut am Service ... So wie Herr Morrien es nachvollziebar begriindet, aufgrund welcher
Fundamentalwerte er ein Unternehmen zum Investieren empfiehit.

hohe Rendite bei liberschaubarem Risiko detaillierte Analyse jeder empfohlenen Aktie zeitnahe Benachrichtigung Gber
smartphone und laptop

Investitionen in sehr gute Firmen.
Die Kombination mit One Click trading

Aktuelle Infos Uber Videos

Performance-Messung fur Q1/14 und seit Start 12.8.22
Der Bérsenbrief High-End Depot hat in dem Zeitraum vom 01.01.2024 bis 31.03.2024 eine Rendite von 8,64% erzielt,
wdhrend die Benchmark MSCI World in diesem Zeitraum eine Rendite von 10,92% erzielte. Damit ergab sich eine
Renditedifferenz von -2,28 Prozentpunkten. Seit Auflage hat High-End Depot eine Rendite von 10,04% erreicht,
wdhrend die Benchmarkrendite bei 17,48% liegt (Outperformance: -7,44 Prozentpunkte).

Portfoliotibersicht High-End Depot
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Ziele erreichen? (nur bei einem klaren Ja weitermachen. Falls nein--» "was ist denn bei

Ihnen anders als bei Teilnehmer X?)

Schritt 6 — das Programm

Ver-
anderung

3,8



Meist schon am selben Abend,
spatestens jedoch am Tag nach der Eilmeldung)

w

Startbegleitung (5nnate )
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Schnelleinstieg Strategie-Buch So funktioniert unsere Strategie

2 Seiten 43 Seiten 3 Minuten

wenn dein Produkt besser ist als Vergleichsprodukte, gerne immer vorher nachfragen "wie
wunschst du dir denn im bestcase exklsuive Krisen-strategie-Trades?" (und erst anschliel3end
préasentieren, wie du es machst. Somit ist es leichter, genau seine Erwartungshaltung und Wiinsche
zu treffen).

nimm dazu Einwédnde vorweg, indem du betonst, warum das Format bei deinem Programm
besonders gut zur Zielerreichung beitragt

Schritt 7 - Der Abschluss & die Einwandbehandlung

Sehr gut, dann habe ich noch eine entscheidende Frage an Sie

Nachhaken! Ehrlich, ja oder nein? nicht weiter pitchen, bis er ja sagt!




MPD

MPD 12 M CUF 3998 (Gevestor 7998), 0 Tage AZ, kein GZG, BZ (Bezugsjahr)

MPD 12 M Raten pro Monat 400 = 4800 gesamt, 0 Tage AZ, kein GZG, BZ

MPD 6 M CUF 3498, 0 Tage AZ, kein GZG, BZ fiir halbes Jahr (Angabe Phonix: QA)

MPD 6 M Raten pro Monat 600 = 3600 gesamt, 0 Tage AZ, kein GZG, BZ fur halbes Jahr (Angabe Phonix: QA)
MPD 3 M CUF 1800, 0 Tage AZ, kein GZG, QA (Quartalsjahres Kundigung)

MPD 3 M Raten pro Monat 666,5 = 1999,5 gesamt, 0 Tage AZ, kein GZG, QA (Quartalsjahres Kundigung)

Sind sie dabei?

JA Angebot per Mail rausschicken und wahrenddessen ihn schon einmal auf
das Onboarding heil3 machen.

Und direkt Lotsentermin vereinbaren: https://lpm.gevestor-verlag.de/1/4725/high-end-depot-lotsen/

NEIN:

Schritt 7.1 - Einwandbehandlung

Hier alle Einwéande auflisten und beantworten.

Immer priifen:

glaubt er an sich, dass er es umsetzt?
glaubt er an mich als Person?

glaubt er an dein Unternehmen?
glaubt er an die Methode?

Closer: ,,Abgesehen davon, dass du keine Zeit hast, es umzusetzen: Gibt es sonst noch etwas, was
dich unsicher macht“

(Mehrmals als Closer): Gibt es sonst noch etwas, was dich unsicher macht ... (auBer die
Zeit) Ich will dariiber nachdenken ... >>> kann es sein, dass es dir zu teuer ist?
N6 >>> kann es sein, dass du denkst, dass du es selbst umsetzen kannst?



Closer: ,Lass uns das machen”

Identifizieren Einwand behandeln
Kein Einwand Beschwerde Vorwande Wahrer Einwand
1la 3 muss erstmal schauen, | 4 [Ablenkung] L5 [was in meinem

Dann lassen Sie uns den

Vertrog aufsetzen und

zu teuer, driiber
schlafen, andere

Gibt es sonst noch
irgendetwas, was dir

Programm habe ich, dass
den Einwand auflost? 2-

unterschreiben Angebote, ich treffe Sorgen macht? 3 andere Punkte, was ist
heute keine Antwort {zb Ich habe die Afternative]
Entscheidung, muss Angst, dass ich die
nachdenken, Nein Investition nicht Lass uns das jetzt
rausbekomme} machen:
[warum?] Gibt es sonst noch la
irgendetwas, was dir
Sargen mocht? [biszu 5
Mal
Antwort {zb Ich habe
schon mal falsch
investiert)
Warum war das sa?
Mein [wahrscheinlich der
[dann direkt Kaufvertrag | wahre Einwand]
... Perfekt, dann ...] Wenn ich dir jetzt
versichern/ garantieren
Doch [gehe zu 4 bei kinnte, doss du XYZ
Vorwande] erreichst / geldst
bekommst, dann
wiirdest du jetzt buchen?
Mein [noch nicht den
wahren Einwand
entdeckt]
Ja [weiter zu 5, wahrer
Einwand]
2 Verstandnisfrage

{Kaufersignal)

kostet 2.500 EURT Ja
Dauert 6 Monate? Ja
[warten]

Afso machen wir das
jetztr

Jla







