Setting / CLOSING SKRIPT nach Webinar projekt Profit 100

Experte: Dr. Gregor Bauer

Kapital: 20.000 € (testen geht auch mit 500 EUR/Trade — damit braucht man 2-5k, die meisten probieren 7-10k, wenn
sie dann dabei bleiben, sind sie mit 20k dabei)

Anlagehorizont: Typische Laufzeiten sind etwa 30 Tage bis zu 9 — 12 Monaten, 12 Monate eher lang.

Anlagefokus: Optionen-Handel mit der +100%-Ziel-Verkauf-Strategie. Dr. Bauer verkauft auch mal bei 50%,
wenn er es nicht mehr sieht ... er geht auch mal auf 130% ...
USP: Keine Vorkenntnisse zum Optionen-Handel nétig, da Kurs integriert. 2 Depots mit unterschiedlichen

Gewinn-Zielen:
1. +100%-Ziel Gewinn-Strategie: (Basis-Depot — Monatsausgabe) / jeden Monat ca. 3-5 Trades mit
Ziel-Gewinn von +100% nicht spekulativ, da jeweils mit Puts (2 Puts 2 Markte) D und US abgesichert
hohe Gewinn-Chancen
2. Chancen-Depot: Hier werden die Auf uns Abs am Markt mit Optionen getradet zwischen ca. 20%
und +>100% Gewinnerwartung — jeweils ausgewiesen

Werbeansatz: Masterplan 2025
Anmeldeseite fiir das Webinar https://I[pm.gevestor-verlag.de/1/10735/webinar-masterplananmeldung-ohne-nl/
Registrierungsbestatigungsseite: https://I[pm.gevestor-verlag.de/1/10736/webinarmasterplan-
anmeldebestaetigung/
Ausstrahldatum: Sa, 23.11.2024 um 11 Uhr
e Aufzeichnung A-Kondis: https://I[pm.gevestor-verlag.de/1/10906/webinar-masterplanaufzeichnung-
a/?campaignld=82020
e Aufzeichnung B-Kondis: https://l[pm.gevestor-verlag.de/1/10907/webinar-masterplanaufzeichnung-
b/?campaignld=82019
e Pramie exklusiv fir Webinar-Teilnehmer nach Bestellung: E-Book zum Masterplan 2025 im Projekt Profit100:
o https://de.shop.plx.de/fileadmin/content/wirtschaftswissen/SHOP/Praemien/QQB/Masterplan_2025_-
_lhr_EBook_zum_Projekt_Profit100.pdf (erst ab FR eod, 22.11.24, aktuell)
o Info: das E-Book ist nur fur Kunden, die teilnehmen, Kunden erhalten es als Downloadlink in PX-Bestell-
Bestatigungsmail und im Anhang der Willkommensmail

Woriiber kommen Kunden?

Exit Intent: Kunden haben das Webinar gesehen und sind auf der Landeseite gewesen und konnten das
Produkt auch direkt kaufen, haben sich zunachst dagegen entschieden und wollten die Internetseite schliel3en
— dann taucht eine Méglichkeit auf, sich flr einen Termin einzutragen. Das haben die Kunden genutzt! So sieht
diese Terminbuchung aus:

Optionen - gratis Kennlerngesprach (15 Minuten)

Wir testen den Preis — es gibt also 2 Preise, die der Kunde gesehen haben kann:
QQB Basisangebot A: 90 Tage GzG (Geld zuriick Garantie), Quartalsrechnung (Q-Rg.) a 1.499,50 €,
Kindigung zur laufenden Ausgabe madglich, Jahrespreis 5.998 € ( Originalpreis (OP): 7.998 € - 2000€ )
QQB Basisangebot B: 90 Tage GzG (Geld zurlick Garantie), Quartalsrechnung (Q-Rg.) 4 4.998 € (
Priginalpreis (OP) 7.998 € - 3.000€ )



Wie kann ich erkennen, zu welchem Preis der Kunde geframed ist? Das ist iiber den Buchungscode im

Termin erkennbar - ganz hinten durch die Zahlen

o GZG A _QQB-WBI-2024-11-8-6-5
o GZGB _QQB-WBI-2024-11-8-5-4

Wir kdnnen die Kunden auch direkt fir 1 Jahr einbuchen, dann sparen sie noch ordentlich Geld

o GZG A QQB-WBI-2024-11-8-6-5 : Jahresbezug 4.998,- Eur statt 5.998 EUR

o GZG B QQB-WBI-2024-11-8-5-4 : Jahresbezug 3.998,- Eur statt 4.998 EUR

Vorbereitung vor dem Verkaufsgesprach

Bestellseite / Bestellprozess: Offer Builder: Ginvestor https://interactive.vnrag.de/offer-ginvestor/?affiliate=Patricia

(Bitte den eigenen Namen anstelle von Patricia eintragen)

Achtung: Namen danach im Beraterfeld @ndern: Erster Buchstabe muss grof8 sein

Lotsenservice-Kalender — bitte einen Termin vereinbaren fiir den Kunden nach Close: https://www.etermin.net/lotsen-

service/serviceid/355054 ?noinitscroll=1

Checkliste Arbeitsplatzeinrichtung

eTermin gedffnet fiir Infos zu Erstgespréch, Dokumentation und ggf. weitere Terminbuchung?

Verkaufen ist ... Jemanden emotional und logisch aufzuzeigen, dass das, was du bietest, die Herausforderungen deines Gegenlibers
16st. Du bist auf einer Rettungsmission!! Rette deinen potentiellen Kunden!

BegriiBung

Wenn Kunde Video / Werbinar gesehen hat:

Antwort abwarten...

Wenn Kunde kein Video / Webinar gesehen hat

Sie folgen einem Masterplan, mit dem jeder Anleger
2025 in extrem kurzer Zeit extrem hohe Gewinne
erzielen kann — egal, was um uns herum passiert. Dr.
Bauer kennt die einzige Anlagemdglichkeit abseits von
Aktien, mit denen schnelle Extrem-Gewinne regelmalig
maoglich sind.

Antwort abwarten...




Analyse des Kunden

Wenn Kunde Webinar gesehen hat: Wenn Kunde Webinar nicht gesehen hat:

... Bestétigen lassen

Antwort abwarten ....

Kunde erklart warum er der richtige flir das
Produkt ist..

Hére dabei aktiv zu und finde heraus, ob das
Produkt das Problem des Kunden I6st (wird
in 95% so sein ;))

Fasse ggf. mit folgenden Fragen nochmal
etwas konkreter nach

Okay - was ist konkret Ihre Herausforderung dabei?
Okay - was ist konkret |hr Ziel? Was haben Sie konkret vor?
1x Warum ... Risiko minimieren
2x Warum ... Finanziell frei sein
3x Warum ... Vermégen aufbauen
Kunde konkretisiert seine Herausforderung ...

Okay — Sie moéchten also XYZ, habe ich das richtig verstanden?

Kunden kurz paraphrasieren

Kundenreaktion abwarten



Heil’t, auch beim Setting klarer
abzufragen: Kapital ist jetzt vorhanden?
Kunden konnten jetzt direkt starten?

(wichtige Voraussetzung)

Antwort abwarten...
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Webinar

Hier mal ein Beispiel: Steigt eine Aktie um 10 Prozent,
machen Sie mit den Masterplan-Trades bis zu +100%
Gewinn. Fallt der Kurs einer Aktie um +10% machen
Sie ebenfalls +100% Gewinn.

Von den Banken wird diese Strategie radikal unter der
Decke gehalten, weil Banken bei dieser Strategie nicht
mitverdienen kdnnen.

Von den wirklich reichen und erfolgreichen Anlegern
wird diese Strategie verheimlicht oder sogar schlecht
geredet. Weil es so gut funktioniert und weil diese




Leute lhre sichere Geldquelle lieber flr sich behalten
wollten, ist das Trading mit Optionen bislang eher
GroRanlegern und elitaren Kreisen vorbehalten.

Doch damit macht Dr. Bauer jetzt Schluss und startet
den Masterplan, mit dem zum ersten Mal jeder —
wirklich jeder, der mit dabei ist! — ins Optionen-Trading
einsteigen kann! Und damit die totale Kontrolle
zurickgewinnt.

Den ersten Trade erhalten Sie
gleich nach Start!

lli §

im Abstand von 6 Wochen):

Anleger Fernsehen, sondern auch als
Buchautor zum Thema ,Technische
Analyse der Kapitalmarkte“. Seine
technischen Marktanalysen verdffentlicht
er regelmafig in namhaften Publikationen
wie z. B. Focus Money und auf der
Webseite der Borse Frankfurt.




1.499,50 € pro Quartal / Jahresbezug 4.998,- € statt
5.998 €

1.249,50 € pro Quartal / Jahresbezug 3.998,- € statt
4.998 €

GZG A _QQB-WBI-2024-11-8-6-5 : Jahresbezug 4.998,-
€ statt 5.998 €

GZG B _QQB-WBI-2024-11-8-5-4 : Jahresbezug 3.998,-
€ statt 4.998 €
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Offer im rausschicken und
wahrenddessen ihn schon einmal auf das Onboarding
heil¥ machen.

[Bei Abschluss] Vielen'Dank! [Onboarding erkléren]




NEIN:

Ich muss mal schauen.

e Ist das Kapital JETZT zur Verfigung? auch einmalig
oder nur in Raten?

Kunde nennt Einwand ...

Nein

[dann ist das wohl wirklich der Einwand]

Ja

[dann war der erstgenannte Grund der Vorwand, der
“sich gut anhoérte”]

Worum handelt es sich denn?

Kernfragen

F

‘'moralischer Vorvertra

Wenn reif > Wechsel ins Closing Skript / Closen.
Sonst Terminvereinbarung
Okay! Perfekt! => Wunderpille-Framing

Strategiegesprach - Schritt Nr. 5.1 - Inhalte

Leitfaden - Erkldrung der Inhalte



Fokussiere dich komplett auf die Vorteile/ Ergebnisse unserer Leistung Mache deutlich:
Was hat unser potenzieller Kunde, wenn er mit uns zusammenarbeitet > Was wird
sich in seinem Leben verdndern, wenn er das umsetzt, was wir ihm beibringen?

Nenne den Preis gerne zwischendurch und nicht nur als Uberraschung zum Schluss. So kann der Kunde
sich liber das Gesprédch hinweg den Preis besser rechtfertigen Erkldre unser Coaching und die Ergebnisse
des Coaching am Beispiel von einem Kunden

fokussiere dich hier mehr auf die Inhalte, und noch nicht genau auf das Format (1:1, Gruppe...)

Antwort abwarten ...

» hier unser Programm und die Inhalte vorstellen. Achte
immer darauf, dass du die Inhalte so darstellst, als ob jeder Punkt wichtig ist, um das Ziel des
Kunden zu erreichen.

Hier mal ein Beispiel: Steigt eine Aktie um 10 Prozent, machen Sie mit den Masterplan-Trades bis zu
+100% Gewinn. Fallt der Kurs einer Aktie um +10% machen Sie ebenfalls +100% Gewinn.

Von den Banken wird diese Strategie radikal unter der Decke gehalten, weil Banken bei dieser Strategie
nicht mitverdienen kdnnen.

Von den wirklich reichen und erfolgreichen Anlegern wird diese Strategie verheimlicht oder sogar schlecht
geredet. Weil es so gut funktioniert und weil diese Leute lhre sichere Geldquelle lieber fir sich behalten
wollten, ist das Trading mit Optionen bislang eher Grof3anlegern und elitdren Kreisen vorbehalten.

Doch damit macht Dr. Bauer jetzt Schluss und startet den Masterplan, mit dem zum ersten Mal jeder —

wirklich jeder, der mit dabei ist! — ins Optionen-Trading einsteigen kann! Und damit die totale Kontrolle
zuruckgewinnt.

Den ersten Trade erhalten Sie gleich nach Start!



Kurse steigen ja niemals konstant in einer geraden Linie nach oben. Es gibt immer zwischendurch die kleinen
Rucksetzer, denen dann ein umso starkerer Anstieg folgt. Bei dieser Strategie nutze ich diese Ricksetzer fir
den Einstieg, um noch schneller noch mehr Gewinn mit jedem Trade zu erzielen.

Komponente 1 Chartieehnik: Mit der Charttechnik analysiert er Kursbewegungen von Indizes und

Einzelwerten. Dabei zeigen sich Widerstande und Unterstitzungen im Chart. Diese nutzt er fiir Empfehlungen
zum optimalen Einstieg mit der dazu passenden Option.

KORBOREREE 2 AUSWEHUNG derMarkiSlmMURG derInVesIonenl Extremer Optimismus oder Pessimismus

der Investoren zeigen eine Trendumkehr friihzeitig an. Die wechselnden Marktstimmungen analysiert er und
nutzt sie fur chancenreiche Optionen-Empfehlungen.

Komponente 3 Analyse der Berichie grolerMedient Nachrichten sind immer in den aktuellen Borsen-

Kursen enthalten. Deswegen ist nicht die eigentliche Nachricht wichtig. Dr. Gregor Bauer untersucht vielmehr
die Erwartungshaltung der Anleger, die zwischen den Zeilen zu lesen ist. Da positive Nachrichten meist bereits
in den Kursen enthalten sind, fiihrt eine zusatzliche Ubertrieben positive Erwartungshaltung der Anleger sehr
haufig zu einer genau gegenlaufigen Kursbewegung, als diese Anleger es erwarten. Umgekehrt gilt auch, dass
schlechte Nachrichten haufig in den Kursen bereits verarbeitet sind. Sind die Anleger weiterhin pessimistisch
gestimmt, ist oft eine Trendwende mit steigenden Kursen zu erwarten.

Komponente 4 Die Fundamental"Recherehe: Recherche in umfangreichen deutschen und amerikanischen

Datenbanken mit Fundamentaldaten der Unternehmen und vielen weiteren Marktdaten nach chancenreichen
Investitions-Mdglichkeiten.



Das Besondere: Die vorgefertigten Trades dafir, die jeder mit wenigen Klicks selbst starten kann, liefert Dr.
Bauer exklusiv nur an die Teilnehmer.

Beim Trading-Rekord 2024 im ProjektProfit100 realisiert Dr. Bauer schnell und konsequent die Gewinne.
Dazu hat er die +100%-Ziel-Verkaufs-Strategie entwickelt. Die funktioniert folgendermafien: Die Optionen,
die er empfiehlt, erreichen typischerweise bei einer Kursbewegung von 10% bis 20% im zugrunde liegenden
Aktienwert eine +100%-Steigerung ihres Kurses. Genau an dieser Stelle realisiert seine +100%-Ziel-Verkaufs-
Strategie automatisch den +100%-Gewinn.

Wundern Sie sich nicht: Ideal funktioniert seine Strategie dann, wenn der Basiswert zunachst zurticksetzt.
Dann steigt er sogar glinstiger wieder ein. Auf diese Weise hat er bereits bis zu 9- und 10-mal hintereinander
mit dem gleichen Trade kraftige Gewinne gemacht. Wir nennen das im Optionen-Profi die ,Kettentrades®.

Das Geniale an Optionen ist zudem: Sie gewinnen im Auf und Ab der Markte. Erwarten Sie steigende Kurse,
kaufen Sie eine Call-Option. Wenn Kurse fallen, eine Put-Option.

Crash kiindigen sich nicht an, kdnnen jedoch jederzeit passieren, das wissen wir alle. Doch wenn Sie, neben
den Calls, immer auch Puts zur Absicherung im Depot halten, sind Sie vor bésen Crash-Uberraschungen
geschutzt. Dr. Gregor Bauers Strategie, immer 2 Puts als Absicherung zu kaufen, verhindert grolRe
Schwankungen im Depot.

Ich hatte es ja schon mal angedeutet: Nattrlich kommt es vor, dass der Kurs einer Option fallt, wenn Sie schon
investiert sind. Aber auch dafiir hat Dr. Bauer eine Strategie, um Verlust-Trades doch noch in die Gewinn-Zone
zu fuhren. Dies ist seine Zweitkauf-Strategie, die auch alle Teilnehmer anwenden werden, die beim
.ProjektProfit100 mitmachen. Das ist eine ausgesprochen wirksame Methode, um doch

noch gute Gewinne zu machen, wenn ein Trade zunachst in die falsche Richtung geht.

So lauft es zum Beispiel ab: Er empfiehlt, dass Sie die empfohlenen Optionen zunachst mit der 1. Halfte |hres
Kapitals kaufen, das Sie fiir diesen Trade einsetzen wollen. Wenn die Option sich dann nach dem Kauf anders
entwickeln sollte als erwartet und an Wert verliert, empfiehlt Dr. Bauer in vielen Fallen nach Prifung den
Zweitkauf. Das heif3t: Sie investieren dann bei dem jetzt billigeren Preis die 2. Halfte des Kapitals. Sie kénnen
dann fur den gleichen Betrag entsprechend mehr Optionen kaufen. Sie erzielen dadurch einen ginstigeren
Einstands-Mischpreis. Es reichen jetzt schon kleinere Anstiege des Basiswerts aus, um die Optionen aus der
Verlust- in die Gewinnzone zu flhren.



Sie bekommen vertraulich die personlichen Kontaktdaten und die E-Mail-Adresse von Dr. Bauer. Damit
kénnen Sie ihm als Teilnehmer lhre Fragen stellen, wenn Sie einmal nicht weiterkommen oder Hilfe brauchen.

Und Sie haben — fiir den Fall, dass er personlich nicht erreichbar ist — die Telefonnummer und den Kontakt zu
Ihren personlichen Lotsen und Coaches flir den Masterplan 2025. Das sind Experten aus seinem Stab, die
Ihre ganz personlichen Ansprechpartner fir alle Fragen sind. Wenn Sie einmal etwas nicht verstanden haben
... Wenn etwas nicht so funktioniert wie erwartet ... Wenn Sie unsicher sind ... Ihren persénlichen
Kursbetreuer kdnnen Sie jederzeit anrufen und bekommen sofort Hilfe — auch wenn ich gerade nicht greifbar
bin.

Und auch nach dem Masterkurs lasse ich Sie nicht allein. Sie erhalten weiter meine wochentlichen Trades fir
die schnellen +100%-Gewinne.

an diesem Programm teilzunehmen? (nur bei einem klaren Ja weitermachen. Falls nein » "was ist

denn bei lhnen anders als bei Teilnehmer X?)

Antwort abwarten...

Schritt Nr. 5.2 - Kundenbeispiel

Hier mehrere Kundenerfolge nennen. Am bestenjene, zu denen der Kunde aufsieht und mit denen er sich
identifizieren kann. Ist es zum Beispiel eine KundIN, dann zeige nicht nur Médnner, sondern auch Frauen. Das
Gleiche gilt natiirlich umgekehrt.

WICHTIG: Bei Testimonials unbedingt nennen, wie sich die Verdnderungen aufihre Zahlen (Verdienst,
Umsatz...) ausgewirkt hat.

Zundchst Testimonials / Kundenstimmen



Was mir gefallt: Die Mdglichkeit sich an Ihrem Berichten weiterzubilden in diesem Thema und dass man sein Bares

vermehren kann.

Die Strategie ist nachvollziehbar

Mir gefallt die gute, ausfuhrliche Beschreibung der Empfehlungen.

professionell - zuverlassig — lehrreich

Ubersichtlich und Klar strukturiert. Genaue Handlungsanweisungen. Uberschaubare Anzahl an Trade-ldeen.Toller Support -gerade in

der Anfangsphase sehr hilfreich. Sehr seridses Angebot.

Performance-Erfolg zumindest QQQ (Basis-Produkt von Dr. Bauer)
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Kasse (in EUR)

Assetbestand (in EUR)
Portfolio (in EUR)
Performance absolut (in %)
Performance Benchmark (in %)
Outperformance in %-Punkten

Benchmark:
SO% DAX/S0% Dow Jones

Vermégen in EUR am 31.12.2012
Wertverinderung in EUR

dgen in EUR am 31.10.2024

ST

in%
Performance Benchmark in %
Outperformance in %-Punkten

stand
29.122023
123861241
76521173
200388414

Vermdgensentwickiung
Stand
31.10.2024
1588 865,00
993.662,68
2582.527,68
28.85%
13,5M%
15,30

Vermdgensentwickiung
01.01.2013 - 31.10.2024
100.015,43
248251224
258252768

2482,13%

226,49%

25564

Die guten Gewinne in den letzten Monaten (nur die guten)

Ver-

3502526
2283909
5786435

Hier ist der Beweis:
Datum Trade Gewinn
26.03.24 Baker Hughes +65,20%
08.03.24 | Opera +100,00%
28.02.24 Revolve +30,00%
08.02.24 SPDR S&P Healthcare — ETF +15,70%
22.12.23 | Okta +103,20%
21.12.23 | Chewy +100,00%
18.12.23 Deutsche Telekom +24,00%
18.12.23 DHL Group +15,50%
13.12.23 | Wolfspeed +100,00%
13.12.23 Double Verify +100,00%
13.12.23 Bath & Body Works +100,00%
21.11.23 | SPDR S&P Financial - ETF +10,00%
17.11.23 Dexcom +100,00%
23.10.23 EuroStoxx50 +47,00%
16.10.23 | BellRing Brands +100,00%
31.08.23 | Academy Sports & Outdoors +54,90%
18.08.23 | Rythm Pharmaceuticals +110,00%
10.08.23 | Capri Holdings +200,00%
09.08.23 EQT Corp. +100,00%
08.08.23 Puma +100,00%
03.08.23 Halliburton +100,00%




31.07.23 Daimler Truck Holding +100,00%
25.07.23 Bunge +100,00%
25.07.23 | Archer Daniels Midland +100,00%
12.07.23 | SPDR S&P Retail - ETF +100,00%
20.04.23 Covestro +143,60%
02.05.23 | Logitech +28,80%
20.04.23 Brenntag +12,70%
15.03.23 Deutsche Telekom +100,00%
13.03.23 | SPDR S&P 500 - ETF +80,90%
21.02.23 | Tenet Healthcare +75,30%
17.02.23 Take Two Interactive Software +31,50%
17.02.23 Daimler Truck Holding +24,00%
08.02.23 | Bayer +100,00%
SPDR S&P Comm. Serv. —

07.02.23 ETF +22,10%
25.01.23 | SPDR S&P Biotech - ETF +39,50%
19.01.23 Nestlé +21,30%
18.01.23 | On Holding +50,00%
13.01.23 | Siemens +29,80%
12.01.23 | Weyerhaeuser +18,70%
04.01.23 | Spirit Areosystems +17,10%
Gesamt: ++2.805,60%

Durchschnitt pro Trade: 68,43%

Und Herr/Frau [Nachname], kdnnen Sie sich denn vorstellen, dass auch Sie die Ziele erreichen? (nur

bei einem klaren Ja weitermachen. Falls nein » "was ist denn bei Ilhnen anders als
bei Teilnehmer X?)

Schritt 6 — die Betreuung

e das waren jetzt XX Minuten ... was glauben Sie, was Sie in 6-12 Monaten lernen werden?
Glauben Sie, dass Sie davon richtig profitieren kbnnen?

Antwort abwarten...

Antwort abwarten ...



Antwort abwarten ... > falls nein, nachhaken.

Iﬂ'ul\ “|| |||||

im Abstand von 6 Wochen):

e wenn dein Produkt besser ist als Vergleichsprodukte, gerne immer vorher nachfragen "wie winschst
du dir denn im bestcase eine 1:1 Betreuung?" (und erst anschliel3end présentieren, wie du es machst.
Somit ist es leichter, genau seine Erwartungshaltung und Wiinsche zu treffen).

e nimm dazu Einwénde vorweg, indem du betonst, warum das Format bei deinem Programm besonders
gut zur Zielerreichung beitragt



Schritt 7 - Der Abschluss & die Einwandbehandlung

Nachhaken! Ehrlich, ja oder nein? nicht weiter pitchen, bis er ja sagt!

QQB Basisangebot A:

90 Tage GzG (Geld zuriick Garantie), Quartalsrechnung (Q-Rg.) a 1.499,50 €, Kiindigung zur laufenden
Ausgabe mdglich, Jahrespreis 5.998 € ( Originalpreis (OP): 7.998 € - 2000€ )

QQB Basisangebot B:

90 Tage GzG (Geld zuriick Garantie), Quartalsrechnung (Q-Rg.) a 4.998 € ( Priginalpreis (OP) 7.998 € -
3.000€)

Angebot A : Direktzahlung fir 1 Jahr , Klindigung zum Bezugsjahresende, 4.998€ (5.998 € -
1.000 €)

Angebot B : Direktzahlung fur 1 Jahr, Kiindigung zum Bezugsjahresende, 3.998€ (4.998€ -
1.000€)

Cross-Sell-Méglichkeit: QQQ Der Optionen-Kurs, die kleine Schwester ohne die wertvollen
Kursinhalte (Nur Empfehlungen): QQQ, 90T GZG, 374,40 QR, dann 28,80/Woche, Kiindigung LA

JA Offer im rausschicken und wahrenddessen ihn schon einmal auf das Onboarding heif}
machen.
[Bei Abschluss] Vielen'Dank! [Onboarding erkiaren]

Lotsenservice-Kalender — bitte einen Termin vereinbaren fiir den Kunden nach Close: https://www.etermin.net/lotsen-
service/serviceid/355054?noinitscroll=1

Telefonie/ Onboarding flir OCT : Live-Webinar, Dienstag, 26.11.2024 16:00 Uhr, Link: https://webinar.pl-
Xx.de/onboarding-one-click-trading-1/join/ekgbp 1x4

[Was soll Kunde jetzt in den ndchsten Schritten tun?]



Wir freuen uns auf Sie!

NEIN:

Schritt 7.1 - Einwandbehandlung

Hier alle Einwénde auflisten und beantworten.

Immer priifen:

glaubt er an sich, dass er es umsetzt?
glaubt er an mich als Person?

glaubt er an dein Unternehmen?
glaubt er an die Methode?



Closer: ,,Abgesehen davon, dass du keine Zeit hast, es umzusetzen: Gibt es sonst noch etwas, was dich unsicher
macht*

(Mehrmals als Closer): Gibt es sonst noch etwas, was dich unsicher macht ... (auBer die Zeit) Ich will dariiber
nachdenken ... >>> kann es sein, dass es dir zu teuer ist?

Closer: ,Lass uns das machen”

Identifizieren Einwand behandeln
kein Einwand Beschwerde Vorwande Wahrer Einwand
1la 3 muss erstmal schauen, | 4 [Ablenkung] 5 [was in meinem
Dann lassen Sie uns den | u teuer, driiber Gibt es sonst noch Programm habe ich, dass
Vertrag aufsetzen und schlafen, andere irgendetwas, was dir den Einwand aufldst? 2-
unterschreiben Angebote, ich treffe Sorgen macht? 3 andere Punkte, was ist

heute keine Antwort (zb Ich habe die Alternative]

Entscheidung, muss Angst, dass ich die

nachdenken, Nein Investition nicht Lass uns das jetzt

rausbekomme) machen:

[warum?] Gibt es sonst noch la

irgendetwas, was dir
Sorgen macht? [biszu 5
Maf]

Antwort (zb Ich habe
schon mal falsch
investiert)

Warum war das so?

Nein [wahrscheinlich der

[dann direkt Kaufvertrag | wahre Einwand]

« Perfekt, dann ...] Wenn ich dir jetzt

versichern / garantieren

Doch [gehe zu 4 bei kdnnte, dass du XYZ

Vorwinde] erreichst / geldst

bekommst, dann
wiirdest du jetzt buchen?
Nein [noch nicht den
wahren Einwand
entdeckt]
Ja [weiter zu 5, wahrer
Einwand]

2 Verstandnisfrage

(Kiufersignal)

Kostet 2.500 EUR? Ja

Dauert 6 Monate? Ja

[warten]

Also machen wir das

Jjetzt?

la




